Менеджер по продажам

Обязанности:

· продажи офисного оборудования фирм-производителей XEROX и KIP
· поиск и привлечение новых клиентов  (ежедневные выезды к клиентам, анализ потребностей клиентов, ведение переговоров, демонстрация оборудования)

· заключение договоров, поддержка и сопровождение клиентов на всех этапах сотрудничества
· подготовка прогнозов продаж и отчетов по продажам

· сбор и анализ информации о конкурентных продуктах
Требования:
· навыки общения, ведения переговоров и презентаций

· высшее образование, знание основ менеджмента и маркетинга, умение планировать рабочее время

· опыт работы в отделе продаж по аналогичным продуктам не менее двух лет

· умение правильно разрешать конфликтные ситуации с клиентами

· знание правил документооборота в торговой компании

· инициативность, коммуникабельность, презентабельность (внешние данные, хорошая грамотная речь и письмо)

· ориентация на результат, умение поставить цель и достичь ее

· желание получать новые профессиональные знания

· ответственность и пунктуальность
· быстрая обучаемость
· наличие автотранспорта

Условия:
· график работы: пятидневная рабочая неделя, с 9-00 до 18-00

· отпуск 24 календарных дня по гибкому графику

· регулярные тренинги и семинары 
· работа в дружном коллективе, который поможет вам организовать вашу продажу на профессиональном уровне (оформит документы, доставит, установит оборудование, обучит заказчика работе с ним, возьмет на сервисное обслуживание, обеспечит бесперебойную поставку расходных материалов и запасных частей)
· заработная плата: оклад + % от продаж

